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Reklamskarmar
ger resultat

Fran 40 procents hogre forsiljning
och uppat, och nara en tredjedel fler
marginalkronor.

Sa mycket mer gav aktiviteter i
Ica Kvantum-butiker med rorligt
reklambudskap vid varan, jamfort
med samma aktivitet med enbart
prisskyltar.

Den senaste trenden i butiksreklamvarl-
den dr smé flexibla skirmar som visar
reklamfilm och siiljbudskap direke vid
varuexponeringen. Flera foretag har pa
senaste tiden presenterat varianter av
samma losning, exempelvis Zetadisplay
och Sony. Att argumentet att forséiljningen
dkar med reklamfilm vid varan héller visar
nu en kampanjanalys som Ica Kvantum har
genomfort.

Under &rets sju forsta veckor jamférdes
forsiljningen for vissa aktivitetsvaror hos
de butiker som har flyttbara LCD-skdrmar
med de butiker som saknar skidrmar, och
som skyltar aktivitetsvarorna pé traditio-
nellt satt.

Okande forsiljning

Resultatet var entydigt: forséljningen 6kade
betydligt mer i butiker med skérm én i buti-
ker utan. Forsdljningen av en sorts limpa
blev drygt trettio procent hogre i butikerna
med LCD-skdrmar. Och for flera av varorna
blev forsaljningsokningen mer dn dubbelt
sé stor dn i butikerna med enbart vanliga
prisskyltar.

— Det bérjade lite stapplande de férsta
testveckorna, men efter hand som butikerna
larde sig att anvdnda skdrmarna som expo-
neringshjidlpmedel 6kade forsiljningen mer
och mer, séger Jonas Lundberg, marknads-
chef fér Kvantum pa Ica Sverige.

— Det handlar mycket om hur man byg-
ger upp varorna runt displayen, konstate-
rar han.

Budskapet pa filmerna var de som respek-
tive leverantor anvander i sin tv-reklam.

—Det blir en bra repetitionseffekt; kunderna
ser samma reklambudskap i butiken som de
nyligen sett pa tv, sager Jonas Lundberg.

Men det ér inte bara sjilva reklamfilmen
som lockar kundernas uppmérksamhet, utan
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Reklamfilm i affdren paverkar §

dven texter och priser som animeras pa skir-
marna intill har stor betydelse, tror Jonas
Lundberg.

Kunden far information

- Vi fokuserar pa att ndrma oss kunden och
att skdrmarna blir en form av "mekanisk
demonstratris”, séiger Martin Gullberg p&
Zetadisplay, som levererat skdrmarna till
Ica Kvantum.

Jonas Lundberg beréttar att Ica Kvantum-
butikerna efter testet fatt dinnu béttre forsélj-
ningsoékningar.

- Det kan vara en del av forklaringen: att
butikerna med LCD-skéirmar helt enkelt job-
bar mer med exponeringarna nu én tidigare,
sager han.

THOMAS KARLSSON

EXEMPEL FRAN ICA KVANTUM
(index 100 = snittférsiljning/snittmarginal
under 6 méanader)

Forséljning Marginal
m skdrm uskdrm mskdarm uskirm

Antal Kronor
Pasta: 218 176 173 156
Saft: 208 136 137 98
Mjuktbrod: 188 166 160 b
Rengéring”? 938 524 568 258
Tval: 380 262 392 294
Snacks: 140 123 150 137
Schampo: 241 157 302 195

Fotnot!) Ny produkt med mycket g forsalining tdigare

Tabellen visar de totala forsaljnings- respektive
marginalokningarna for Kvantumbutikerna under
aktivitetsveckan. Den genomsnittliga férséljningen/
marginalen under de senaste sex manaderna ar lika
med index 100. Siffran 200 i tabellen innebar att for-
séljningen under aktiviteten var dubbelt sa hog som
normalférsaljningen.

Prisaktiveter med enbart prisskylt dkade forsalj-
ningen med 23 procent och uppat.

Med reklambudskap pa skarm vid varan Skade
forsaljningen fran 40 procent och upp till att nara
fyrdubblas. Marginalkronorna varierade fran tva
procents minskning till att éka nastan 300 procent
utan rorligt reklambudskap. Med skérm ckade mar-
ginalkronorna med 37 pracent och till 400 procent
Foér den nya rengoringsprodukten var okningarna
&nnu stérre.
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och forséljningen dkar. Det visar en analys av

prisaktiviteter hos Ica Kvantum.

Vi ger dig mer tid
over till dina kunder!

Du som har ett foretag i handelsbranschen kan med ratt
program forenkla dina administrativa rutiner och fa mer tid
over till kirnverksamheten — dina kunder!

SPCS Administration 500, som dr Sveriges mest salda ekonomi-
program, innehaller de grundfunktioner som de flesta foretag
behover — enkel bokforing och smidig fakturering. SPCS
Administration 500 forenklar varje dag vardagen for tiotusen-
tals foretagare.

Med SPCS Webbshop kan du dessutom utdka din kundkrets.
Med programmet gor du enkelt din egen hemsida och ger
dina kunder mdjlighet att handla av dig nér det passar dem!

Visma Spces har drygt 20 érs erfarenhet av att erbjuda Sveriges
sma och medelstora foretag anvindarvinliga och prisvirda
ckonomiprogram.

B SPCS Administration 500. Pris fran
5.480 kr inkl 1 ars serviceavtal, exkl
frakt och moms.

B SPCS Webbshop. Avtalskundspris
fran 2.990 kr inkl 1 ars abonnemang
och 1 se-domén, exkl frakt och moms.

Intresserad? Ring oss pa 0470-70 61 00 eller
besok oss pa www.vismaspcs.se dar du
ocksa hittar ndrmaste aterforsiljare

 VISMA

Visma Spcs AB, 351 94 Vaxjo.
SPCS har bytt namn till Visma Spcs AB.
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